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OPINIONES

Soluciones Looo/o web para
el transporte y ta logística

En definit'v4 los parhrers tecnoló-
gicos debemos ser capaces de trabajar
codo con codo para que los clientes
tengan el mínimo de dificultad en sus
elecciones y además que seamos ga-
rantes de quelas soluciones tecnoló-
gicas que aportamos conjuntamente
ofrezcan un valor añadido que nunca
debe ser el doble. Debe ser más.

"Anivelrelacional,
somosmuy
transparentes"

En Europa tenemos alianzas estra-
tégicas conmas de f5 partners, entre'
compañías proveedoras de servicios
de geolocalización, sistemas de opti-
mizacioneq sistemas aduaneros, pro-
veedores cartográficos o programas
de contabilidad o nóminas. Enmuchos
casos, aúriteniendo nosotros solucio-
nes que cubrenparte de estos negocios
no tenemos ningún reparo en abrir
nuestro sistema para que el cliente
pueda contratar lo que se sientamás
cómodo o lo podamoi adaptar a lo que
ya adquirió en su momento. De hechq
intentamos que los clientes tengan
siempre las mejores y más punteras
soluciones parasu negocio, Es nuestra
obligación. Pero si tuüera que definir
los puntos dónde más esrán buscando
nuestrosclientés seríaen la mejorade
laproductividadyla efi ciencia en sus
labores, y el aumento de lacompetiti-
vidad y deservicio asu cliente. Estos
sonlospuntos dóndenuistrabajamos.

NUESTROS VALORES
DIFERENCIALES
Yo los resumiría en tres valores. El
tecnológico, el funcional y el relacio-
nal. And Soft tecnológicamente es
puntera. Soluciones 100%web que
permiten a cliente y sus delegacioneg
corresponsales, clientes, proveedo-
resyperfiles móüles poder interac-
tuar con Ia aplicación desde cualquier
lugar del mundo. Sin costes añadidos.
Funcionalmente hémos intenta-
do cumplir con cualquier exigencia
de cualquier tipo de empresa desde
operadores 3PL hasta agencias pu-
ras, pasando por paqueterías, transi-
tarios, distribución, grupajes, grúas,
etc., y todo con una misma piatafor-
ma moldeable por nosotros o por los
propios usuarios.Ya nivel relacional,
somos muyffansparentes, muy ho-
rizontales. Con acceso directo a todo
nuestro staff, tanto de mando como
no, desde el primer momento. Y a
demás, hemos puesto en el mercado
la filosoffa de Software Estándar Co-
laborativo, S.E.C., a ffavés de la cual

el propio cliente puede evolucionar
con nuestra plataforma sin depender
de nosotros. Con total libertad. Esto
entendemos que es elfuturo paralas
compaiías de software. No debe ser
de otra manera. Todo lo que nues-
tros clientes están haciendo lo hacen
"a pesar" de las trabas que tienen, y
por eso nosotros estamos intentando
llegar al mercado con soluciones ac-
cesibles, con posibilidades de finan-
ciaiiónyde elección de tipo de con-
tratación. Pero hemos entendido que
ahora es el momento de ayudarnos.
Entre nosotros. Ylo estamos hacien-
do con fórmulas imaginativas. En re-
sumen, grandes expectativas, como
he dicho, "a pesaf' de las dificultades
concienciación para soluciones pyme
y también para grandes compañías,
todo compaginable gracias alaflloso-
fi a S.E.C., con una plataforma tecno-
lógica de última generación.

VíctorV¡las
Directorcomercial

ANDSOFTEspaña

nd Soft inüerte casi eI 2 OYo en
I+D+L Porque todo 1o que po-
demos debe ir canalizado en

beneficio de clientes yposibles clien-
tes, pero no solo enEspaña Actual-
mente nuestra misma platafoüna se
comercializa en 1O países europeos y
encincoidiomas.

En cuanto a novedades, las presen-
taremos en el SIL. Adelanto que he-
mos optimizado nuestro módulode
A-DR, deaéreq en la más eficientefór-
mulade reparto de costes estructura-
les, etc, Hemos lawado al mercado un
rnódu1o completo parael control de
carga en Naüeras. Como todas nues-

tras soluciones, 100% web. También
presentaremos soluciones en fórmula
SaaS, (Software as a Service). En for-
mato de alquiler, el cliente podrá con-
tratar el uso de nuesffos sistemaspor
una módica cifra mensual olüdríndo-
se de problemas de hardware, copias
de seguridad, actu alizaciones, etc.
Hayque teneren cuenta que nuestra
compañia eslíder en este tipo de ins-
talaciones en Europ4 siendo adern:ás
muy poc¿rsen Europalas capaces de
proveer a1 mercado de un ERP com-.
pleto como e1 nuestro en este formato
de contrataciórr Una muestra mas de
nuestra dedicación alapyme.

"Las empresas tienen que
prepararse para cuando
la economía se active"

'Confiamos en las empresas
-a

S oy mo deradamente op timista
en cua¡to alo que pugda ir ocurrien-


