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OPINIONES
Soluciones 100% web para
el transporte ylalogistica

nd Softinvierte casiel 20% en
A I+D+1. Porque todolo que po-

demos debe ir canalizado en
beneficio de clientes y posibles clien-
tes, pero no solo en Espafia. Actual-
mente nuestra misma plataforma se
comercializa en 10 paises europeos y
encincoidiomas.

En cuantoanovedades, las presen-
taremos en el STL. Adelanto que he-
mos optimizado nuestro mddulo de
ADR, de aéreo, en la mas eficiente for-
mulade reparto de costes estructura-
les, etc. Hemos lanzado al mercadoun
médulo completo parael control de
cargaen Navieras. Como todas nues-

tras soluciones, 100% web. También
presentaremos soluciones en formula
SaaS, (Software as a Service). En for-
mato de alquiler, el cliente podra con-
tratar el uso de nuestros sistemas por
unamodica ciframensual, olvidando-
sede problemas de hardware, copias

-de seguridad, actualizaciones, etc.

Hay que tener en cuenta que nuestra
compafiaes lider en este tipo de ins-
talaciones en Europa, siendo ademas
muy pocas en Europa las capaces de
proveer al mercado de un ERP com-
pleto como el nuestro en este formato
de contratacion. Una muestra mas de
nuestradedicacionalapyme.

En definitiva, los partners tecnol6-
gicos debemos ser capaces de trabajar
codo con codo para que los clientes
tengan el minimo de dificultad en sus
elecciones y ademads que seamos ga-
rantes de que las soluciones tecnold-
gicas que aportamos conjuntamente
ofrezcan un valor afiadido que nunca
debesereldoble. Debe sermés.

“Anivel relacional,
SOmMos muy
transparentes”

En Europa tenemos alianzas estra-
tégicas conmés de 15 partners, entre
companias proveedoras de servicios
de geolocalizacion, sistemas de opti-
mizaciones, sistemas aduaneros, pro-
veedores cartograficos o programas
de contabilidad onéminas. Enmuchos
casos, aun teniendo nosotros solucio-
nesque cubrenparte de estosnegocios
no tenemos ningun reparo en abrir
nuestro sistema para que el cliente
pueda contratar lo que se sienta mas
comodo olo podamosadaptaraloque
yaadquiri6 en sumomento. De hecho,
intentamos que los clientes tengan
siempre las mejores y mas punteras
soluciones para su negocio. Es nuestra
obligaci6n. Perosi tuviera que definir
los puntos dénde mas estan buscando
nuestros clientes serfaen lamejorade
la productividad y la eficiencia en sus
labores, y el aumento de la competiti-
vidad y de servicio asu cliente. Estos
sonlos puntos donde mastrabajamos.

“Confiamos en las empresas

Soy moderadamente optimista
en cuanto alo que puedair ocurrien-

NUESTROS VALORES
DIFERENCIALES

Yo los resumiria en tres valores. El
tecnologico, el funcional y el relacio-
nal. And Soft tecnologicamente es
puntera. Soluciones 100% web que
permiten acliente y sus delegaciones,
corresponsales, clientes, proveedo-
resy perfiles moviles poder interac-
tuar conlaaplicacién desde cualquier
lugar del mundo. Sin costes afiadidos.
Funcionalmente hemos intenta-
do cumplir con cualquier exigencia
de cualquier tipo de empresa desde
operadores 3PL hasta agencias pu-
ras, pasando por paqueterias, transi-
tarios, distribucién, grupajes, griias,
etc., y todo con una misma platafor-
ma moldeable por nosotros o por los
propios usuarios. Y a nivel relacional,
somos muy transparentes, muy ho-
rizontales. Con acceso directoa todo
nuestro staff, tanto de mando como
no, desde el primer momento. Y a
demaés, hemos puesto en el mercado
lafilosofia de Software Estandar Co-
laborativo, S.E.C., através delacual

el propio cliente puede evolucionar
con nuestra plataforma sin depender
de nosotros. Con total libertad. Esto
entendemos que es el futuro paralas
compaiiias de software. No debe ser
de otra manera. Todo lo que nues-
tros clientes estan haciendo lo hacen
“apesar” de las trabas que tienen, y
por eso nosotros estamos intentando
llegar al mercado con soluciones ac-
cesibles, con posibilidades de finan-
ciaciony de eleccién de tipo de con-
tratacion. Pero hemos entendido que
ahora es el momento de ayudarnos.
Entre nosotros. Y lo estamos hacien-
do con férmulas imaginativas. Enre-
sumen, grandes expectativas, como
he dicho, “a pesar” de las dificultades
concienciacion parasoluciones pyme
y también para grandes compafiias,
todo compaginable gracias alafiloso-
fia S.E.C., con una plataformatecno-
logicade ltimageneracion.

Victor Vilas
Director comercial
ANDSOFTEspafia

“Las empresas tienen que
prepararse para cuando
la economia se active”




